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    MEHR ZEIT MEHR ZEIT MEHR ZEIT MEHR ZEIT ZUMZUMZUMZUM    LEBENLEBENLEBENLEBEN    

INFOINFOINFOINFO––––    und SERVICEPLATTFORMund SERVICEPLATTFORMund SERVICEPLATTFORMund SERVICEPLATTFORM    

Die Internetplattform Die Internetplattform Die Internetplattform Die Internetplattform     
für wirtschaftsberatende Berufefür wirtschaftsberatende Berufefür wirtschaftsberatende Berufefür wirtschaftsberatende Berufe    



 

    
WAS CAPTAX FÜR SIE TUN KANNWAS CAPTAX FÜR SIE TUN KANNWAS CAPTAX FÜR SIE TUN KANNWAS CAPTAX FÜR SIE TUN KANN    

�  
CAPTAX stellt seinen Partnern eine Internetplattform zur Verfügung, über die wechselseitige Anforderungen zur umfassenden 
Klientenberatung und –betreuung abgedeckt werden können. 

�  
CAPTAX organisiert, regelt und verwaltet – auf Wunsch – die Zusammenarbeit zwischen Steuerberatern und 
Kapitalmarktberatern auf Honorarbasis = Kapitalmarktaufträge zur Beratungsabsicherung. Weitere Zusatzleistungen auf 
Honorarbasis abrufbar. 

�  
CAPTAX stellt seinen angeschlossenen Partnern - gemeinsam mit Produktpartnern, wie Banken, Versicherungen, Fonds- und 
Immobiliengesellschaften - Spezialanlageprodukte, Systeme und Dienstleistungen mit einem messbaren Mehrwert für deren 
Klienten zur Verfügung = SELECTION. 

�  
CAPTAX-Partner können Ihre speziellen Leistungen und Möglichkeiten auf der CAPTAX-Info– und Serviceplattform darstellen, 
ausgewählten Zielgruppen anbieten und so täglich neu Klienten gewinnen. 

� Steuerberater 
� Wirtschaftsprüfer 
� Wirtschaftstreuhänder 

� Leitende Angestellte 
� Gewerbetreibende 
� Ärzte 
� Steuerberater 

� Banken 
� Versicherungen 
� Fondsgesellschaften 
� Immobiliengesellschaften 

� Notare 
� Rechtsanwälte 
� Unternehmensberater 
� Immobilienmakler 
� Versicherungsmakler 

� Handel 
� Gewerbe 
� Freiberufler 
� Dienstleistungen 

� Finanzberater 
� Anlageberater 
� Vermögensberater 
� Wirtschaftsdienstleistungsunternehmen 

    DER NUTZEN AUS EINER CAPTAXDER NUTZEN AUS EINER CAPTAXDER NUTZEN AUS EINER CAPTAXDER NUTZEN AUS EINER CAPTAX----PARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFT    



 

    

1111    
BERATUNGSMÖGLICHKEIT AUF HONORARBASIS als zusätzliche 
Einkunftsquelle 

2222    NEUE KLIENTEN durch Info– und Serviceplattform 

3333    WETTBEWERBSVORTEIL durch Spezialprodukte und Systeme 

4444    Aktuelle Marktinformation und INTERNET-UNTERTÜTZUNG 

5555    
PERIODISCHE SEMINARVERANSTALTUNGEN zur Weiterbildung 
u. zum Kennenlernen von CAPTAX-Partnern = CAPTAX-EVENTS 

2222    
Zugang zu einer sehr kaufkräftigen Zielgruppe. 
OPINION LEADER = Meinungsbildner 

3333    ZUR NEUKUNDEN (-KLIENTEN) GEWINNUNG 

6666    

Voraussetzung für die Einbindung ins CAPTAX-
Wirtschaftsnetzwerk ist: 
� BESTE QUALITÄT der angebotenen Leistung sowie 
� MEHRWERT (VORTEIL) für die übrigen Teilnehmer 

1111    

CAPTAX richtet sich an insgesamt 37.358 Assoziierte 
Wirtschaftsberufe (wie z.B. Steuerberater, Rechtsanwälte, 
Notare, etc.), Kapitalmarktberater in Österreich und deren 
Klienten  

4444    
Möglichkeit, besondere Dienstleistungen oder Konditionen 
EXKLUSIVEXKLUSIVEXKLUSIVEXKLUSIV einer ausgewählten Zielgruppe zukommen zu lassen  

5555    
Sehr kostengünstiger, effizienter und vor allem klar 
kalkulierbarer Werbeaufwand OHNE STREUVERLUSTOHNE STREUVERLUSTOHNE STREUVERLUSTOHNE STREUVERLUST!  

                        ZIELGRUPPENPARTNERZIELGRUPPENPARTNERZIELGRUPPENPARTNERZIELGRUPPENPARTNER    

                        KAPITALMARKTBERATERKAPITALMARKTBERATERKAPITALMARKTBERATERKAPITALMARKTBERATER    

1111    QUALIFIZIERTES NEUGESCHÄFT 

2222    Basis für PRODUKTEINFÜHRUNG 

3333    
Darstellung des Unternehmens und der Produkte, sowie Abruf 
der Unterlagen (Folder, Anträge, etc.)  

3333    Basis für ZIELGRUPPENARBEIT 

                        PRODUKTPARTNERPRODUKTPARTNERPRODUKTPARTNERPRODUKTPARTNER    

VORAUSSETZUNG FÜR EINE CAPTAXVORAUSSETZUNG FÜR EINE CAPTAXVORAUSSETZUNG FÜR EINE CAPTAXVORAUSSETZUNG FÜR EINE CAPTAX----PARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFT    

�  Beste Qualität der angebotenen Leistung 

�  Fachlich nachvollziehbare Ausbildungsgrundlage bzw. Erfahrung 

�  
Einen Mehrwert für alle andern CAPTAX-Partner  
(spezielle Beratungsleistungen, Erfahrung, Fachspezialitäten,  
Konditionen, USP udgl.)  

�  Gegebenenfalls eine Referenz  durch einen anderen CAPTAX-Partner 

�  
Verbindliche Einhaltung der Wohlverhaltensregeln gegenüber  
anderen CAPTAX-Partnern 

    
DER NUTZEN AUS EINER CAPTAXDER NUTZEN AUS EINER CAPTAXDER NUTZEN AUS EINER CAPTAXDER NUTZEN AUS EINER CAPTAX----PARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFTPARTNERSCHAFT    

1111    Einbindung in ABWICKLUNGS– und BERATUNGS-VORGÄNGE 

2222    NEUE KLIENTEN 

3333    TOP-INFO-SERVICE 

1111    
WETTBEWERBSVORTEIL durch erweiterte Dienstleistungen für 
Klienten 

2222    
VERBESSERUNG DES KLIENTENSERVICES und damit HÖHERE 
KLIENTENBINDUNG 

3333    ZUSÄTZLICHE EINKOMMENSQUELLE durch Honoraraufträge 

4444    NEUE KLIENTEN durch die Info– und Serviceplattform 

5555    SICHERHEIT durch kompetente Partner in Kapitalmarktfragen 

6666    
TOP-INFO-SERVICE durch eigene Internetplattform 
(www.captax.at) 

                        STEUERBERATERSTEUERBERATERSTEUERBERATERSTEUERBERATER    

                        ASSOZIIERTE WIRTSCHAFTSBERUFEASSOZIIERTE WIRTSCHAFTSBERUFEASSOZIIERTE WIRTSCHAFTSBERUFEASSOZIIERTE WIRTSCHAFTSBERUFE    

1111    
QUALIFIZIERTE, KOMPETENTE BERATUNG UND BETREUUNG in 
finanziellen und wirtschaftlichen Angelegenheiten 

2222    SICHERHEIT durch den Steuerberater 

3333    BESONDERE INVESTMENTPRODUKTE 

4444    ZEITERSPARNIS 

                        KLIENT / KUNDEKLIENT / KUNDEKLIENT / KUNDEKLIENT / KUNDE    



 

    Was Sie mit Ihrer INFOWas Sie mit Ihrer INFOWas Sie mit Ihrer INFOWas Sie mit Ihrer INFO––––    und SERVICEPLATTFORM tun können,und SERVICEPLATTFORM tun können,und SERVICEPLATTFORM tun können,und SERVICEPLATTFORM tun können,    
oder die Plattform für Sie tun kannoder die Plattform für Sie tun kannoder die Plattform für Sie tun kannoder die Plattform für Sie tun kann    

 � Sich und Ihr Unternehmen im rechten Lichte im CAPTAX-Profil sowie auf der CAPTAX-
Partner MAP präsentieren. 

 
� Ihre MyCAPTAX-Seite einfach nach Ihren Bedürfnissen zusammenstellen mit Quick 

Links.  
� Sie sehen nur das, was Sie wollen. 

 � Täglich neue Klienten gewinnen durch das CAPTAX Bedarfssystem. 

 

� Wünsche von Ihnen und Ihren Klienten anderen CAPTAX-Partnern mitteilen. 
� CAPTAX-Partner finden für z.B. bestimmte Projekte,  

Finanzierungen, etc. 
� Den besten Wein, Zigarren oder einen „Mitmacher“ fürs Bungee Jumping finden. 

 � Ihr Haus, Ihre Wohnung verkaufen oder ein Grundstück suchen. 

 � Ihre Autos nach dem neuen Bündelspezialtarif versichern oder eine provisionsfrei 
Rentenversicherung abschließen. 

 
� Als Steuerberater einen qualifizierten Kapitalmarktberater finden, um gemeinsam einen 

Klienten zu beraten. 
� Auf Honorarbasis ohne „Veranlagungs– bzw. Finanzierungsverpflichtung“. 

 
� Ihren besten Klienten einen (kostenfreien) OPL-Zugang (OPL = Opinion Leader = 

Meinungsbildner) gewähren, zur Nutzung  
spezieller CAPTAX-Angebote. 

 � Als Rechtsanwalt Zusatzaufträge durch vermerkte, rechtliche Betreuungswünsche 

 � Viel Zeit durch das Info– und Serviceportal sparen 



 

    Was Sie mit Ihrer INFOWas Sie mit Ihrer INFOWas Sie mit Ihrer INFOWas Sie mit Ihrer INFO––––    und SERVICEPLATTFORM tun können,und SERVICEPLATTFORM tun können,und SERVICEPLATTFORM tun können,und SERVICEPLATTFORM tun können,    
oder die Plattform für Sie tun kannoder die Plattform für Sie tun kannoder die Plattform für Sie tun kannoder die Plattform für Sie tun kann    

 � Einen Arzt oder Apotheker auch am Wochenende schnell finden. 

 
� Zeit und Geld durch das integrierte Offertportal für alle Finanzmarkt– und 

Versicherungsprodukte sparen. 
� Auch Leasing! 

 � Personal anbieten oder suchen 

 
� Als Produktpartner Ihre neuesten Produkte darstellen, mit sofort downloadbaren 

Foldern, Berechnungen und Anträgen.  
� Für den Steuerberater und allen angeschlossenen Vertriebs-partnern. 

 � In der Newslettersammlung einen Überblick über alle steuerlich und anlagetechnischen 
Fragen sofort erhalten. 

 
� DIE neuesten Investmentprodukte auf einen Blick finden. 
� Kurse, Währungen und Zinssätze immer aktuell auf Ihrem  

Bildschirm. 

 
� Immobilien als Kapitalanlage, mit und ohne Steuervorteilen  

jederzeit abrufbar haben. 
� Ebenso Vorsorge– und Eigentumswohnungen. 

 � Pause machen und Spaß haben mit intelligenten Spielen und Stresskillern. 

 � Zitate für Ihren nächsten Vortrag und Vorschläge für Glückwunschkarten finden. 



 

    IHRE MÖGLICHKEITEN, IHRE MÖGLICHKEITEN, IHRE MÖGLICHKEITEN, IHRE MÖGLICHKEITEN,     
die richtigen Partner für gute Geschäfte zu finden, als ...die richtigen Partner für gute Geschäfte zu finden, als ...die richtigen Partner für gute Geschäfte zu finden, als ...die richtigen Partner für gute Geschäfte zu finden, als ...    

… STEUERBERATER… STEUERBERATER… STEUERBERATER… STEUERBERATER… STEUERBERATER… STEUERBERATER… STEUERBERATER… STEUERBERATER        

� Stellen Sie Ihr Unternehmen dar, Ihre Steuerbereiche die Sie abdecken sowie Ihr  
Spezialgebiet. 

� Erhalten sie neue Klienten von anderen CAPTAX-Partnern.  
� Nutzen Sie die Infoseiten sowie Ihre persönlich eingerichteten QUICK-LINKS, um Zeit zu 

sparen. 

… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER… KAPITALMARKTBERATER        

� Finden Sie kompetente Beratungspartner und täglich neue Klienten.  
� Stellen Sie Ihr Unternehmen und Ihr Spezialgebiet dar.  
� Sparen Sie Zeit durch die konzentrierten Schnittstellen zum gesamten Kapitalmarkt. 

… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT… RECHTSANWALT        

� Stellen Sie Ihr Spezialgebiet dar.  
� Finden Sie durch die Bedarfskennzeichnung neue Klienten in Ihrer nächsten Nähe.  
� Nutzen Sie persönlich alle Sonderkonditionen der anderen CAPTAX-Partner. 

… NOTAR… NOTAR… NOTAR… NOTAR… NOTAR… NOTAR… NOTAR… NOTAR        
� Zeigen Sie sich auf der CAPTAX-Partner Map wo und wann Sie zu erreichen sind, sowie 

Ihre speziellen Leistungen. 

… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER… UNTERNEHMENSBERATER        

� Gemeinsam mit einem Steuerberater beraten Sie Ihre Klienten.  
� Finanzierungen stehen ebenfalls zur Verfügung wie ein benötigtes Betriebsgrundstück. 

… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER… VERSICHERUNGSMAKLER        � Gute Versicherungsmakler sind keine Selbstverständlichkeit und darum sehr gesucht. 

… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER… IMMOBILIENMAKLER        

� Angebot und Nachfrage auf hohem Niveau. 
� Stellen Sie Ihren Mehrwert für alle Teilnehmer dar. 
� Ihr exzellenter Service sowie Ihre Zuverlässigkeit wird die anderen CAPTAX-Partner 

begeistern. 

… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER… PRODUKTPARTNER        

� Veröffentlichen Sie Ihre neuesten Investments bzw. Finanzprodukte direkt bei den 
Entscheidungsträgern.  

� Downloadbare Folder, Berechnungen und Anträge - alles von einer Homepage! 

Zum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTENZum Nutzen Ihrer KLIENTEN        

� Qualifizierte Beratungsleistung zentral organisiert. 
� Sicherheit, Zeit und Geldersparnis durch die Zusammenarbeit von Profis. 

GEMEINSAM ERFOLGREICHGEMEINSAM ERFOLGREICHGEMEINSAM ERFOLGREICHGEMEINSAM ERFOLGREICH    



 

    
Ihr erster Nutzen Ihr erster Nutzen Ihr erster Nutzen Ihr erster Nutzen ----    DAS PARETODAS PARETODAS PARETODAS PARETO----PRINZIPPRINZIPPRINZIPPRINZIP    

Die PARETOPARETOPARETOPARETO----VERTEILUNGVERTEILUNGVERTEILUNGVERTEILUNG    beschreibt das statistische Phänomen, wenn eine kleine Anzahl von hohen Werten einer Wertemenge 
mehr zu deren Gesamtwert beiträgt, als die hohe Anzahl der kleinen Werte dieser Menge. 

VILFREDO PARETOVILFREDO PARETOVILFREDO PARETOVILFREDO PARETO untersuchte die Verteilung des VOLKSVERMÖGENSVOLKSVERMÖGENSVOLKSVERMÖGENSVOLKSVERMÖGENS in ITALIENITALIENITALIENITALIEN    und fand heraus, dass ca. 20202020    % % % % DERDERDERDER    FAMILIEN FAMILIEN FAMILIEN FAMILIEN     
CACACACA. 80. 80. 80. 80    % % % % DESDESDESDES    VERMÖGENSVERMÖGENSVERMÖGENSVERMÖGENS    besitzen. BANKENBANKENBANKENBANKEN    sollten sich also vornehmlich um diese 20202020    % % % % DERDERDERDER    MENSCHEN MENSCHEN MENSCHEN MENSCHEN kümmern und ein 
Großteil ihrer Auftragslage wäre gesichert. 

Daraus leitet sich das Pareto-Prinzip ab. Es besagt, dass sich viele Aufgaben mit einem Mitteleinsatz von ca. 20 % so erledigen 
lassen, dass 80 % aller Probleme gelöst werden.  

DAS PARETODAS PARETODAS PARETODAS PARETO----PRINZIP PRINZIP PRINZIP PRINZIP KANNKANNKANNKANN    BEIBEIBEIBEI    VIELENVIELENVIELENVIELEN    ----    AUCHAUCHAUCHAUCH    ALLTÄGLICHENALLTÄGLICHENALLTÄGLICHENALLTÄGLICHEN    ----    FRAGESTELLUNGEN FRAGESTELLUNGEN FRAGESTELLUNGEN FRAGESTELLUNGEN BEOBACHTETBEOBACHTETBEOBACHTETBEOBACHTET    WERDENWERDENWERDENWERDEN. . . .     

� 20 % der eingesetzten Zeit bringt 80 % der Ergebnisse.  

� In einem durchschnittlichen Haushalt verursachen 20 % der Kostenpositionen 80 % der Kosten.  

� In einer Wohnung weisen 20 % des Teppichs 80 % der Gesamtabnutzung auf.  

� In einem Unternehmen werden 80 % des Umsatzes mit 20 % der Kunden erzielt.  

� 80 % eines Textes werden mit 20 % der Wörter bestritten (z.B. der, die, das usw.). 

VIELE VERTEILUNGEN VIELE VERTEILUNGEN VIELE VERTEILUNGEN VIELE VERTEILUNGEN ININININ    DERDERDERDER    NATUR NATUR NATUR NATUR FOLGENFOLGENFOLGENFOLGEN    EINEMEINEMEINEMEINEM    SKALENGESETZ, SKALENGESETZ, SKALENGESETZ, SKALENGESETZ, SEHRSEHRSEHRSEHR    OFTOFTOFTOFT    EINEMEINEMEINEMEINEM    POTENZGESETZ, POTENZGESETZ, POTENZGESETZ, POTENZGESETZ, ALSOALSOALSOALSO    EINEREINEREINEREINER    PARETOPARETOPARETOPARETO
----VERTEILUNG.VERTEILUNG.VERTEILUNG.VERTEILUNG.    

� Wohlstandsverteilung auf Individuen: siehe oben 

� Größe von menschlichen Siedlungen: Viele kleine Dörfer mit wenig Einwohnern, die Masse der Menschen wohnt aber in 
wenigen großen Städten. 

� Werte im Lager eines Industrieunternehmens: Viele Schrauben etc., die nicht viel kosten, aber wenige sehr teure 
Zukaufsartikel. 

� Aufwände bei Vorhaben: 20 % Aufwand bringen 80 % Ergebnis, die restlichen 20 % des Ergebnisses brauchen aber 80 % 
des gesamten Aufwandes. 

� 75 % des Welthandels finden unter 25 % der Menschen statt. 

� Ankunftszeiten und Paketgrößen in Netzwerken, insbesondere WWW, da hier Nutzerbedenkzeiten zu beachten sind. 

� In der Informetrie: Lotkas Gesetz 

� Die Pareto-Verteilung wird in der Versicherungs- und Finanzmathematik zur Modellierung von extremen Ereignissen  
(z.B. Großschäden, starke Kursveränderungen von Aktien) eingesetzt. 

� 80 % aller Supportanfragen im Internet beziehen sich immer wieder auf die gleichen 20 % (oder weniger) der 
Problemstellungen. 

 
    

EINIGE BEISPIELE EINIGE BEISPIELE EINIGE BEISPIELE EINIGE BEISPIELE DAZUDAZUDAZUDAZU::::    

� 20 Prozent Ihrer Kunden erzeugen Ihnen 70 - 80 Prozent Ihres Umsatzes 

� 80 Prozent Ihrer Kunden erzeugen Ihnen 20 - 30 Prozent Ihres Umsatzes 

� 20 Prozent Ihrer Kontakte bringen Ihnen 70 - 80 Prozent Ihres Erfolges 

� 80 Prozent Ihrer Kontakte bringen Ihnen 20 - 30 Prozent Ihres Erfolges 

Die Info– und Serviceplattform www.captax.at wird nach dem PARETO-Prinzip dynamisch 
erweitert, nach den tatsächlichen Bedürfnissen unserer Netzwerkpartner ergänzt, verändert und erneuert. 



 

UNTERNEHMENSGRUNDSÄTZEUNTERNEHMENSGRUNDSÄTZEUNTERNEHMENSGRUNDSÄTZEUNTERNEHMENSGRUNDSÄTZE    

� Wir unterstützen unsere angeschlossenen Partner mit unseren Systemen und Produkten, damit Sie wirtschaftlich noch 
erfolgreicher werden. 

� CAPTAX bemüht sich, alle Anfragen und Anliegen innerhalb von 48 Stunden zu erledigen bzw. in Angriff zu nehmen. 

� Unser Bestreben ist es, dass aus Wirtschaftskontakten Partnerschaften und Freundschaften entstehen. 

� Wir schützen die Partner- und Klientenbeziehungen. Die Basis unserer Geschäftsverbindung ist auf Fairness und Moral 
aufgebaut. 

� Wir wollen nur Mitarbeiter und Partner, die ebenso denken und handeln wie wir. 

WÄHLEN SIE IHR IDEALPROGRAMMWÄHLEN SIE IHR IDEALPROGRAMMWÄHLEN SIE IHR IDEALPROGRAMMWÄHLEN SIE IHR IDEALPROGRAMM    

    Bezeichnung IdealprogrammBezeichnung IdealprogrammBezeichnung IdealprogrammBezeichnung Idealprogramm    KostenKostenKostenKosten    

1111    START kostenlos 

2222    PROFI EUR 49,- pro Monat exkl. USt 
(EUR 588,- pro Jahr exkl. USt) 

3333    ZIELGRUPPENPARTNER EUR pro Monat exkl. USt 
(EUR 1.188,- pro Jahr exkl. USt) 

4444    PRODUKTANBIETER (Investment) auf Anfrage 

5555    WERBUNG genau in Ihrer ZIELGRUPPE (zusätzliche Möglichkeiten zu 1 - 4) auf Anfrage 

SO WERDEN SIE NETZWERKPARTNER VON CAPTAXSO WERDEN SIE NETZWERKPARTNER VON CAPTAXSO WERDEN SIE NETZWERKPARTNER VON CAPTAXSO WERDEN SIE NETZWERKPARTNER VON CAPTAX    

1111    Registrieren Sie sich online über www.captax.at  

2222    Rufen Sie uns einfach unter der Telefonnummer 0 26 22 / 25 033 - 25 an. Hr. Mag. Harald Weiß freut sich über Ihren Anruf! 

3333    
Bestellen Sie sich zur Präsentation von CAPTAX einen CAPTAX-Provider (ideal für z.B. Kanzleien) gegen Selbstkostenersatz. 
Je nach Fahrtstrecke zwischen EUR 100,- und EUR 300,-. 


